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Agenda
Obstacles et meilleures pratiques pour les campagnes de
sensibilisation

Utilisation des données et des fonctionnalités de Gazelle.ai
pour créer des messages personnalisés

Aperçu des modèles de sensibilisation
personnalisables

Période Q&A
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Tirer parti des médias sociaux et des outils numériques



OBSTACLES ET MEILLEURES
PRATIQUES
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Obstacles courants à la réussite des actions de
sensibilisation

Une connaissance limitée de votre public cible. Cela a un
impact sur la qualité de vos prospects et influence le contenu
que vous créez pour eux.

Manque de contenu personnalisé. Les prospects sont moins
susceptibles de donner suite si vous utilisez une approche
ultra-générique.

Manque de cohérence dans le suivi. L'organisation de
réunions et la conclusion de contrats avec des entreprises
est un processus long qui exige des efforts constants
pendant des semaines, voire des mois.

Appel à l'action faible ou absent
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Meilleures pratiques et conseils

Concentrez-vous sur le développement d'une relation et soyez réceptif aux commentaires de
votre prospect. Adaptez votre proposition de valeur à ses besoins ou offrez-lui une ressource
supplémentaire si nécessaire.

Personnalisez vos messages. Prenez le temps de bien étudier vos prospects (quelle est leur mission,
leurs difficultés, comment votre service/produit ou votre région peut les aider).

Conseil de Gazelle.ai : Soyez attentif aux différentes politiques de GDPR dans le monde

Utilisez des données de soutien telles que les projets d'expansion, la participation à des
salons professionnels et d'autres éléments pertinents pour entrer en contact avec eux.

Faites un suivi, soyez persistant (et patient) en espaçant vos messages à un rythme acceptable.
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Meilleures pratiques et conseils

Trouvez plus de
conseils ici

Faites en sorte que votre message soit court et agréable. Raffinez votre
contenu et utilisez un langage simple

Utilisez une stratégie multicanale. Contactez les entreprises en
croissance par courrier électronique, téléphone et médias sociaux.


Soyez prêt à faire face à des objections. Apprenez les différents types
d'objections et comment les traiter... cela pourrait vous aider à
transformer un "non" en "oui" !

https://6000457.fs1.hubspotusercontent-na1.net/hubfs/6000457/Gazelle_E-Book_Sales%20Playbook%20Series_Handling%20Obections%20Like%20a%20Boss_FINAL.pdf


UTILISATION DES DONNÉES DE
GAZELLE.AI POUR PERSONNALISER

VOS CAMPAGNES DE
SENSIBILISATION
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Projets d'expansion
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Bien que les projets vérifiés soient une évidence,
notre plateforme contient une multitude de points
de données indicatifs de croissance qui valent la
peine d'être utilisés dans votre approche... comme
les données sur le financement par capital-
risque, la participation à des salons
professionnels et les listes de vedettes.




Nos données vérifiées sur les projets sont la
caractéristique la plus évidente pour les initiatives
génératrices de prospects. Ces entreprises ont
confirmé leur engagement envers la croissance et
ont obtenu un G-Score de 6

Les plans d'expansion contiennent des
données sur le type de projet, la destination, le
nombre d'emplois créés, l'échéancier du
projet, etc. 

https://app.gazelle.ai/users/self/projects?_page=0&_sort=-published_at


Le financement du capital-risque


Accordé aux entreprises émergentes en phase de démarrage
qui présentent un potentiel de croissance important
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Système à haut risque et à haute récompense dans lequel
l'innovation est alimentée par le capital.

Les entreprises financées par le capital-risque sont
susceptibles de développer leurs activités. Le B2B peut
fournir des produits/services tandis que les EDO
peuvent contribuer à la création d'emplois.




Le financement permet à l'équipe dirigeante de l'entreprise de
prendre des décisions qui stimulent la croissance
économique et de fournir un encadrement, des liens et une
stratégie.

Astuce Gazelle.ai: Ajustez les filtres de recherche pour les entreprises financées par VC avec l'année de création, la
date de financement et la phase de financement

https://app.gazelle.ai/users/self/finder?zoomLevel=3&status__in=active%2Cacquired&roles__in=hq%2Csubsidiary%2Cbranch&_page=0&_sort=-gscore%2C-rating&_sort-featured=-created_at&_sort-tradeshow=-ends&featured-published__in=2023%2C2022%2C2021%2C2020&publisher=featured%2Cgazelle&gscore__range=4%2C4%2C3%2C3%2C5%2C5&funding__last_funding_on__range=-3%2C0%2C-6%2C-3&funding__last_funding__funding_round_type=series_c%2Cseries_b%2Cseries_a


Ils offrent également les dernières informations du
secteur, permettant aux entreprises de planifier de
manière stratégique.

Ciblez les exposants des salons professionnels
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Ces événements permettent aux entreprises
d'entretenir et de développer des relations avec des
partenaires, des prospects et des clients existants

Les exposants investissent dans des dépenses de
marketing et de voyage pour améliorer leurs
opérations commerciales




Conseil de Gazelle.ai : Contactez les prospects du salon même si vous ne pouvez pas assister à
l'événement !

https://app.gazelle.ai/users/self/finder?zoomLevel=3&status__in=active%2Cacquired&roles__in=hq%2Csubsidiary%2Cbranch&_page=0&_sort=-gscore%2C-rating&_sort-featured=-created_at&_sort-tradeshow=-ends&featured-published__in=2023%2C2022%2C2021%2C2020&publisher=featured%2Cgazelle&funding__last_funding__funding_round_type=pre_seed%2Cseed%2Cseries_a&gscore__range=4%2C4%2C5%2C5&tradeshow-published__in=2020%2C2021%2C2022%2C2023





Élaborez une campagne en vue d'un salon professionnel
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Les salons professionnels sont une occasion concrète
de mettre en place une campagne de sensibilisation
avec des courriels et du contenu de médias sociaux
attrayants

Faites connaître votre présence et encouragez les
prospects à réserver une
réunion/démo/consultation lors de l'événement.

Conseil de Gazelle.ai : Lorsque vous rédigez un courriel de sensibilisation à l'intention de vos prospects,
incluez un lien vers votre calendrier pour réduire les frictions.

Si possible, proposez à vos prospects une offre
exclusive à laquelle ils ne pourront pas résister.

https://app.gazelle.ai/users/self/finder?zoomLevel=3&status__in=active%2Cacquired&roles__in=hq%2Csubsidiary%2Cbranch&_page=0&_sort=-gscore%2C-rating&_sort-featured=-created_at&_sort-tradeshow=-ends&featured-published__in=2023%2C2022%2C2021%2C2020&publisher=featured%2Cgazelle&funding__last_funding__funding_round_type=pre_seed%2Cseed%2Cseries_a&gscore__range=4%2C4%2C5%2C5&tradeshow-published__in=2020%2C2021%2C2022%2C2023


Les prix peuvent élever la culture d'une organisation et
stimuler les efforts déployés pour l'acquisition de
talents (un autre indicateur de croissance)

Engagez-vous auprès d'organisations primées
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Les entreprises et les ODE peuvent renforcer leur
visibilité et leur crédibilité en s'associant à des
organisations primées et élargir leur réseau

Les prix et la reconnaissance prouvent qu'une
organisation possède une expertise précieuse et
qu'elle est performante (même si son score G est
plus bas)




Conseil de Gazelle.ai : Raffinez votre recherche parmi nos listes vedettes en utilisant le filtre des salons
professionnels et/ou les détails du financement par capital-risque

https://app.gazelle.ai/featured?_sort-featured=-created_at&featured-published__in=2023%2C2022%2C2021%2C2020&publisher=featured%2Cgazelle


UTILISER LES MÉDIAS SOCIAUX ET LES
OUTILS NUMÉRIQUES POUR RENFORCER
VOS CAMPAGNES DE SENSIBILISATION
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Pourquoi les B2B et les EDO devraient utiliser les
médias sociaux
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-Mettez en valeur les produits/services fournis
par votre organisation

-Renforcer votre proposition de valeur unique 
-Créer un contenu de qualité susceptible

d'attirer de nouveaux clients

-Tenez-vous au courant des dernières nouvelles et tendances du secteur
-Surveillez l'activité de vos concurrents

-Engagez-vous continuellement auprès de votre public

Trouvez votre public 2. Introduisez vous

3. Garder une longueur d'avance

1.

-Recueillir des informations sur votre public 
-Déterminer les entreprises les plus appropriées à poursuivre

-Constituer un réservoir de prospects






Pourquoi utiliser LinkedIn ?
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4 membres de LinkedIn sur 5 sont à l'origine de décisions commerciales et 40 %
des spécialistes du marketing interentreprises interrogés affirment que LinkedIn
est le canal le plus efficace pour obtenir des pistes de qualité (source : LinkedIn).

Il compte plus de 800 millions de membres dans plus de 200 pays et régions,
avec plus de 57 millions de profils d'entreprises, ce qui en fait le réseau
professionnel le plus crédible.

LinkedIn dispose de solides capacités publicitaires, qui vous permettent de cibler des
personnes très précises dans des secteurs d'activité spécifiques.


La fonction InMail vous permet d'entrer en contact avec des décideurs travaillant dans des
entreprises en pleine croissance (et vous n'avez pas besoin d'être connecté).

https://business.linkedin.com/marketing-solutions/audience





Tirer parti de LinkedIn
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Utilisez LinkedIn comme un complément à Gazelle.ai pour obtenir les dernières nouvelles
comme le lancement de nouveaux produits/services, les projets d'expansion ou même
l'ouverture de nouveaux rôles. Tous ces éléments indiquent la croissance de l'entreprise et les
possibilités de partenariat.

Conseil de Gazelle.ai : Optimisez votre profil LinkedIn et votre page professionnelle en mettant en avant votre
expertise et les services/produits que vous proposez.

Augmentez le trafic et développez votre notoriété en partageant du contenu
de valeur lié à votre secteur et à vos services. (infographies, exemples de
réussite, ressources, courtes vidéos, etc.)

Interagissez avec vos prospects en personnalisant votre message à l'aide de
données spécifiques à l'entreprise, de contenus pertinents sur les médias
sociaux, de votre proposition de valeur, etc.



ChatGPT pour les entreprises B2B et les ODE
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Qu'est-ce que ChatGPT? Un chatbot alimenté par l'IA qui fournit des réponses
détaillées sur un large éventail de sujets... y compris des conseils de
sensibilisation pour les B2B et les EDO.

ChatGPT peut être un outil puissant pour trouver l'inspiration,
en particulier pour les petites entreprises B2B et les ODE

Un transformateur génératif pré-entraîné, une base de données ultra-
sophistiquée qui capture, contextualise et comprend la relation entre des
milliards de points de données.






Structuration et amélioration des courriels
L'optimisation du contenu des sites web et des médias sociaux
Des réponses à utiliser en cas d'objection

Peut augmenter la vitesse à laquelle le contenu est créé comme: 



ChatGPT en pratique
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Exemple 2 : Quelles sont les industries les plus prometteuses dans
lesquelles investir au cours des 5 prochaines années ?

Étape 1 : Saisissez votre question sur ChatGPT

Étape 2 : attendez quelques secondes pour que ChatGPT
élabore votre réponse.

Étape 3 : Si vous rédigez un courriel, demandez à ChatGPT
d'améliorer et de raccourcir le message afin de respecter les
meilleures pratiques

Exemple 1 : Pouvez-vous rédiger un courriel à l'intention d'une entreprise
en pleine croissance qui souhaite s'implanter aux États-Unis ?

Exemple 3 : Pouvez-vous me donner des conseils pour répondre à une
objection ?



MODÈLES DE MESSAGES
DE SENSIBILISATION
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Relatif à un projet d'expansion
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Concernant le financement par capital-risque
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À envoyer avant un salon professionnel
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À envoyer après un salon professionnel
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QUESTIONS? 
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Merci!
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